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AREA SALES MANAGER/LÄNDERREFERENT (M/W/D)
für die Branche Werkzeuge und Elektrotechnik

VOLLZEIT DEUTSCHLANDWEIT

DAFÜR STEHT DIE CIMCO-WERKZEUGFABRIK
Seit unserer Gründung im Jahre 1827 sind wir einer der führenden Hersteller und Vertreiber von Werkzeugen für den 
Profi -Handwerker der Elektrobranche. Wir sind inzwischen in der 6. Generation familiengeführt und seit Beginn an unserer 
Philosophie treu geblieben, Werkzeuge herzustellen, die den denkbar höchsten Ansprüchen der Profi s gerecht werden. 
Der Vertrieb unserer Produkte erfolgt ausschließlich über den Fachhandel.

SCHREIBEN SIE UNS
Senden Sie bitte Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen per E-Mail an unsere Personalabteilung:
Frau Erika Stoll: erika.stoll@cimco.de

DAS BIETEN WIR IHNEN
• Ein abwechslungsreiches und verantwortungsvolles Aufgabenspektrum

• Einen verlässlichen Arbeitsplatz in einer dynamischen und familiären Arbeitsatmosphäre

• Eigenverantwortliches Arbeiten und kurze Entscheidungswege

• Flexible Arbeitszeiten sowie die Möglichkeit zum mobilen Arbeiten – der Wohnort muss nicht am Ort der Firmenzentrale sein 

• Moderne Kommunikations- und Arbeitsmittel (Laptop, iPhone, iPad)

• Umfangreiche Weiterbildungsmöglichkeiten, persönliche Entwicklungsmöglichkeiten und Karriereperspektiven

• Leistungsgerechtes Einkommen, Sozialleistungen

DAS BRINGEN SIE MIT
•  Eine erfolgreich abgeschlossene technische oder kaufmännische Berufsausbildung, 

bzw. mehrjährige kaufmännische Erfahrung, eine branchenbezogene Erfahrung wäre wünschenswert

•  Umfangreiche Erfahrung im internationalen Vertrieb und damit verbunden serviceorientierte, 
verlässliche, kundenorientierte, freundliche Umgangs- und Kommunikationsformen

• Schnelle Auffassungsgabe und organisatorische Fähigkeiten

• Selbstständige, zuverlässige und zielorientierte Arbeitsweise

• Verhandlungsgeschickter/e, begeisterungsfähige/r und begeisternde/r Teamplayer/in

• Führerschein der Klasse B und hohe Reisebereitschaft

• Sehr gute PC-Anwenderkenntnisse

• Sehr gute Sprachkenntnisse in Wort und Schrift in Englisch, Französisch, Spanisch 
 oder weiteren Sprachen von Vorteil

IHRE ZUKÜNFTIGEN AUFGABEN
Die eigenverantwortliche Erarbeitung und Umsetzung von Vertriebskonzepten, unter Berücksichtigung der grundsätzlichen 
Unternehmensausrichtung zur Sicherung der Marktposition und zum nachhaltigen weiteren Ausbau der Marke CIMCO 
in einer noch zu defi nierenden Region des europäischen Auslandes.

• Planung, Organisation und Steuerung der Vertriebsaktivitäten

• Marktanalyse – Beobachtung der relevanten Märkte und Mitbewerber

• Betreuung und Pfl ege der bestehenden Kundenkontakte und Gewinnung neuer Kunden

• Zentralgespräche bei internationalen Key Accounts

• Betreuung und Unterstützung der Handelsvertretungen und Tochterunternehmen

• Repräsentant auf Auslandsmessen

CIMCO. SICHER SEIT 1827.


